KLINGENBURG GMBH LIEFERT AUS BRAUCK UMWELTTECHNIK IN 60 LANDER DER WELT

inter der alten £ echenmauer

reckt sich ein Slobal Cplayer

von Manfred Bogedain

Energiewende! Nach dem Gau
von Fukushima in aller Munde.
Alarm in Regierungen und Parla-
menten, bei Wirtschaft und Ban-
ken. Hektisch werden Alter-
nativen zu Kernkraft und Kohle-
strom diskutiert, oft gleich
beschlossen. Nach einem Jahr ist
klar: alles vdllig iibereilt, oft
falsch kalkuliert, viel Flickwerk,
zu hoch gepokert, zuviel ge-
blufft, massenhaft fauler Zauber.
Es zeigt sich: alternative Techni-
ken sind nicht immer ausgereift,
ein belastbares Leitungsnetz
nicht in Sicht. Leitungsautobah-
nen von Offshore-Windparks
oder Solargirten bleiben auf
Jahre hinaus Mangelware. Nur
eins ist sicher: Preissteigerun-
gen!

‘Experten' und Verbraucher-
schiitzer schlagen wegen steigen-
der Strompreise Alarm: Fiir
einen Vier-Personen-Haushalt
werde sich ab 2013 der Strom
um rund 240 Euro jihrlich ver-
teuern, weil Okostrom-Umlage
und Netzentgelte die Preise in
die Hohe treiben. Ein Vorschlag:
statt Konzerne wie bisher riesige
Kraftwerke bauen zu lassen, auf

kleine  Energie-
quellen umstellen,
sie privat betrei-
ben. Das sei effizi-
enter und fiir den
Verbraucher kos-
tenglinstiger.

Doch  warum
redet kaum je-
mand von Energie-
Riickgewinnung —
einer seit Jahr-
zehnten erprobten
und  bewihrten
Moglichkeit, un-
ibertroffen  um-
weltfreundlich,
zudem kriftig kos-
tensparend? Dabei
strotzt diese Spar-
te nur so vor aus-
gefeilter Techno-
logie. Sogar bei
uns vor der Haus-
tiir. An der BoystraBle 15.

LWir sind ein aufstrebendes,
mittelsténdisches Unternehmen
welches sich seit liber 32 Jahren
mit der Herstellung und dem
weltweiten Vertrieb von Produk-
ten fiir die Liiftungstechnik be-
fasst. Unsere hochinnovativen
Produkte leisten einen grossen

Beitrag  zur Ein-

‘Warmetauscher: Solche Produkte gehen in alle Welt.

sparung von Ener-
gieressourcen sowie
zur Reduzierung von
CO,  Emissionen.
...Wir vertreiben un-
sere Produkte welt-
weit — von der Liif-
tungs- und Klima-
technik  iiber die
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Kai und Arndt (r.) Klingenburg

Prozessindustrie bis hin zum Ein-
satz in ... der Autoindustrie.”

So nachdriicklich stellt sich
die Klingenburg GmbH in Bro-
schiiren und Internet-Auftritt vor
und ldsst an Kompetenz keinen
Zweifel aufkommen: ,, Mit unse-
rer Bandbreite ... innerhalb der
Produktgruppen bieten wir kun-
denorientiert alle Antworten auf
einfache wie anspruchsvolle An-
forderungen in der Klima- und
Liiftungstechnik. Wir sind der
weltweit einzige Hersteller aller
relevanten Komponenten fiir die
DEC  Technik.” Selbstbewusst
erklart das Braucker Familien-
unternehmen: ,,Die sprichwdrt-
lich hohe Klingenburg-Qualitdt

und der technische Vorsprung
unserer Produkte ist auf dem
Markt der Klimatechnik weltweit
bekannt... Unsere Kunden schdt-
zen massgeschneiderte System-
losungen, unbedingte Liefertreue
und einzigartige Fertigungsqua-
litdt. Flexibilitit ... ist unser tég-
licher Standard.”

Und Arndt Klingenburg, als
Gesellschafter u.a. fiir die Of-
fentlichkeitsarbeit im Unterneh-
men zustindig, legt nach: ,,Unser
Standard ist kein Standard!* In-
dividuelle Losungen bestimmen
das Tagesgeschift. Der Wettbe-
werb auf dem Weltmarkt sei héir-
ter geworden, die Konkurrenz —
vor allem in Asien — arbeite nicht
immer sauber. Plagiatoren miisse
man ,im Auge behalten”, weill
der gelemte Journalist. ,,Wir set-
zen deshalb auf Innovationen.
Forschung und Entwicklung
neuer Produkte, eigene Ferti-
gungsmaschinen, moderne ma-
schinelle, teilweise automati-
sierte  Produktion, ...technische
Beratung und weltweiter Ver-

trieb®, gelten als Schwerpunkte.
Zudem konne man mit eigenen
Laboreinrichtungen und einer
Maschinenbauabteilung ,,auf die
Anforderungen des Marktes und
der Kunden reagieren.”

Zu viel des Guten? Gekonnte
PR? Eigenwerbung pur? Heifle
Luft? Selbstbeweihriucherung?
— Keineswegs! Hinter der alten
Zechenmauer an der Boystrae
verbirgt sich in der Tat ein jung
gebliebenes  Familienunterneh-
men von Weltruf. Annalen, Wer-
degang und aktuelle Daten spre-
chen fiir sich: diese immer noch
mittelstindische Firma hat sich
zum kleinen, feinen 'Global
Player' entwickelt. Auf einer In-
dustriebrache reckt sich ein
High-Tech-Unternehmen, das
seine Produkte in mehr als 60
Linder liefert.

Klingenburg-Gerite zur Wir-
mertickgewinnung waren zu-
nichst vor allem in Skandi-
navien, Asien und USA nachge-
fragt, inzwischen boomt der

Die Standorte

Gladbeck:

Die Klingenburg GmbH verflgt inzwi-
schen an der BoystraRe Gber 18.600 m?
Produktionsflache, Erweiterungen nicht
ausgeschlossen, aber nicht aktuell.
,Wenn ich heute”, so Arndt Klingen-
burg, ,(ber das Firmengeldnde gehe, ...
wenn ich all das vergleiche mit der
alten, runter gekommenen Waschkaue,
die Kai und ich vor 32 lahren ausgefegt
haben, dann empfinde ich Stolz und
Dankbarkeit.“

Swidnica, Polen:

Die Niederlassung in Polen ist inzwi-
schen zehn Jahre alt geworden, 2011
wurde das Werk an anderer Stelle neu
gebaut. Klingenburg International ste-
hen jetzt mehr als 6000 m? Produk-
tionsflache Verfigung. In Werk und
Vertrieb nahe Krakau fertigen fast
80 Mitarbeiter und beliefern Ost-
europa mit Rotationswarmetauschern
fur die Industrie und Plattenwarme-
tauschern auch fiir den Wohnbereich.

High Point, NC, USA:

Die Klingenburg-USA, LLC hat 2010
eine knapp 3000 m? groRe Produk-
tionsstatte bezogen und die Fertigung
von Rotationswarmetauschern und
Gegenstrom-Plattentauschern aufge-
nommen. Von Charlotte in North
Carolina aus will das Unternehmen
den US-amerikanischen und kanadi-
schen Markt bearbeiten. ,In beiden
Léndern steckt viel Potenzial, daher
ist das ein hochspannendes Projekt”,
so Arndt Klingenburg. Rund eine Mio. £
wurden bislang in den US-Standort
investiert, acht Mitarbeiter sind dort
tatig, Tendenz steigend.

Shanghai, China:

Gut Ful gefasst hat auch die Klingen-
burg-Reprasentation in Shanghai. Von
dort aus betreuen seit Juli 2003 vier
Mitarbeiter den chinesischen, zudem
den gesamten asiatischen Raum, von
dem noch groRe Wachstumsimpulse
erwartet werden. Weitere Expansions-
tberlegungen zielen speziell auf den
russischen und den tlrkischen Markt,
aber auch nach Indien. ,Da gibt es
einen gewaltigen Markt zu erschliefen
wie eine Messe dort kiirzlich zeigte”, so
Arndt Klingenburg.
Mehr Informationen online unter
www.klingenburg.de
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Durch konsequenten Elnsaz
ven Enengierickgewinnung
kinnen die COg-Emissionen
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-232 Mio. Tonnen CO;
mégliche Gesamtredu-
zierung (-25%)

668 Mio Tonnen COz Rest

der Autokonzerne
nicht mehr wegzu-
denken. Und es hat
sich herumgespro-
chen, dass 'Platten-
wirmetauscher', in
Biiro- oder Wohnbe-
reichen genutzt, bis
zu 95 Prozent Heiz-
energie  einsparen
kénnen. Arndt Klin-
genburg: ,,Das sicht
man u. a. daran, dass
Wirmertickgewin-
nung inzwischen bei
geschiitzten 60 Pro-

— Unser bisher:

® Redzierung der GO-Emssianenum 9 Mia. Tannen GOz
‘® Energieeinsparungsn von 30 Mio. MWh

" Bl 15 Wio SPersonen Haushaten
ader Leistung von
211z Kernkrattwerken

* Bezogen aul eing Lebensdauer von 16 Jahren

D Jah dtion” dar Firma King it faeich:

zent der Neubauten
in Deutschland zum
Einsatz kommt.” Im
kalten Norden Euro-
pas und in Zeiten

Umsatz auch bei uns, Tendenz
steigend. Der Name hat in Fach-
kreisen einen exzellenten Ruf.
Da weiB man: Mit dieser Technik
ldsst sich eine Menge Energie
einsparen und man kann CO,-
Emissionen gewaltig verringern.
Bei den ‘'Rotationswirmetau-
schern' z.B. sind die Braucker
Weltmarktfiihrer, bedienen etwa
35 Prozent des Markts. Thre Pro-
dukte sind aus den Lackierereien

explodierender En-
ergiekosten ist diese
Technologie ldngst ein Hit. Aber
trotz seines globalen Engage-
ments erzielt Klingenburg die
grofiten Marktanteile in Deutsch-
land und der EU. Der Prophet
gilt nichts im eigenen Land?
Wohl kaum!

Zuriick zu den Wurzeln: 1979
griindete Hans Klingenburg mit
gerade mal vier Mitarbeitern auf

dem verlassenen Geldande der
ehemaligen Schachtanlage Ma-
thias Stinnes 3/4 sein kleines
Unternehmen. Die alte Wasch-
kaue, bis heute ein Wahrzeichen,
unter Denkmalschutz stehend
und liebevoll gepflegt, wies ihm
gleichsam den Weg zuriick zum
Piitt, auf dem er einst seine Aus-
bildung begonnen hatte. Sohn
Arndt weill mehr: ,,Vor Kohle
war unser Vater zwar selten, er
durchwanderte aber viele Aus-
bildungsstationen: SchweiBerei,
Schlosserei, Schreinerei, Lehre
als Elektriker, Ausbildung zum
Ingenieur in der Schweiz, danach
Job in England bei der Firma
Woods. Die stellte Ventilatoren
her, er war in der Klimabranche
gelandet.”

»Den Weg in die Selbststindig-
keit wies allerdings Bruder Zu-
fall*, erinnert sich der Sohn.
Ende der 70er bot die italienische
Firma Nicotra ihrem Mitarbeiter
Hans Klingenburg an, ihre Venti-
latoren auf eigene Rechnung zu
verkaufen. Der akzeptierte, trotz
enormen Risikos. Die 40.000
DM Stammkapital fiir die neue
Firma steuerte sein Vater aus
seinen Ersparnissen bei, denn

den Banken war die Firmengriin-
dung offenbar nicht geheuer.

Mit Ventilatoren war man
schon recht gut im Geschiift, aber
bald erkannte Hans Klingenburg:
Rotationswirmetauscher  sind
Trend und versprechen einiges
fiir die Zukunft. Sein Gespiir hat
den ,leidenschaftlichen Unter-
nehmer™, wie Sohn Arndt ihn
nennt, nicht getrogen. Klingen-
burg ist inzwischen ein weltweit
begehrter und geschiitzter Kom-
ponenten-Lieferer. Seine Produk-

Stinnes-Kesselhaus: Tradition wird gepflegt

te werden (s.0.) tiberwiegend in
Liiftungsanlagen eingebaut.

In den letzten 30 Jahren ging
es stets bergauf auf dem ehemali-
gen Zechengelinde. Selbst eine
gewaltige Explosion, die am
frithen Morgen des 28. Januar
1978 den Betrieb in Triimmer
legte, konnte Hans Klingenburg
nicht aufhalten. Zum Gliick
waren Menschen nicht zu Scha-
den gekommen. Und gegen Mit-
tag blickte er in der véllig zer-
storten Halle schon wieder nach

vorn. Sohn Arndt erinnert sich an
folgenden Dialog: ,Hast du in
den nichsten Tagen wichtige Ter-
mine? — | No!“ — , Wir konnen
jeden Mann gebrauchen!™
SJau!™

Das Unternehmen war ange-
schlagen, stand aber noch. Pro-
duziert wurde in der nichsten
Zeit teilweise unter freiem Him-
mel, selbst im Schnee. Die Be-
legschaft zog voll mit, vertraute
ihrem Chef, der auch in schwe-
ren Zeiten eine unerschiitterliche
Ruhe ausstrahlte. Die Firma er-
holte sich erstaunlich gut, die
Zahl der Mitarbeiter wuchs und
wuchs. Das Werksgeldnde wurde
Zug um Zug erweitert, in Polen
kam eine Tochterfirma dazu, spi-
ter eine Reprisentanz in Shang-
hai, die den asiatischen Raum be-
treut und von dem die Chefetage
enorme Wachstumsimpulse er-
wartet. Jiingster Spross ist die
100-prozentige Tochter Klingen-
burg USA' mit Fertigung und
Vertrieb (s. a. Info-Kasten).

Trotz aller Weltldufigkeit ist
Klingenburg ein Familienbetrieb
geblieben — im besten Sinne des
Wortes. ,.Zukunft braucht Her-
kunft” lautet ein Slogan des Un-



ternehmens. Dass die lokalen
Wurzeln keineswegs vergessen
sind, wird — trotz des Neubaus
mit reprasentativem Foyer — auch
durch die Pflege der alten Ze-
chen-Architektur unterstrichen.
Familidre Atmosphire vermittelt
dem Besucher ein Rundgang
durch Biiros und Hallen: freund-
licher, fast schon freundschaft-
licher Umgangston, lockere
Kommunikation auch in Fachge-
spriichen. Arbeit macht hier of-
fensichtlich allen SpaB. Wohl
auch drauflen. Um zu erfahren,
.wer die anderen am Tisch sind®,
stellen die Kolleginnen und Kol-
legen aus Polen, China und den
USA sich und ihre Niederlassun-
gen schon mal in der Firmenzei-
tung vor. Und in der Belegschaft
gibt's manche, die schon in zwei-
ter Generation bei Klingenburg
schaffen — wie in der Spitze der
Firma.

Die musste vor knapp einem
Jahr einen schweren Schlag ver-
kraften: Firmengriinder und Ge-
schiftsfithrer Hans Klingenburg,
Schwungrad des Unternehmens,
starb vollig iberraschend am
25. August 2011 im Alter von 73
Jahren. Im Nachruf heifit es:
Hans Klingenburg ldsst uns, die
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Mitarbeiterinnen und Mitar-
beiter der Firma Klingenburg
GmbH, in tiefer Trauer und
Dankbarkeit zuriick. Er hat mit-
telstindisches Unternehmertum
in mehr als drei Jahrzehnten in
beispielhafter Weise verkorpert.
Sein unternehmerischer Mut und
sein leidenschaftlicher Einsalz
zum Wohl der Firma waren uns
stets Wegweiser und leuchtendes
Vorbild.

Weiter teilte das Unternehmen
mit: Die Geschdftsleitung der

Klingenburg GmbH iibernimmt
Klingenburgs Sohn und lang-
Jdhriger Mitarbeiter in leitender
Position, Kai Klingenburg (47).
Er stand als Nachfolger fiir sei-
nen Vater bereits lange fest. Kai
Klingenburg wird das Unterneh-
men ganz im Sinne seines Vaters
fortsetzen und den Betrieb ohne
Unterbrechung  weiterfiihren.
Ende letzten Jahres stieg auch
sein Bruder Arndt (46), bereits
seit 2010 Mitgesellschafter, ope-
rativ ins Familienunternehmen
ein. Der gelernte Journalist, in
den letzten 15 Jahren beim Fern-
seh-Sender n-tv als Reporter,
Moderator und Chef vom Dienst
titig, war zwar bis dahin nicht
im viterlichen Betrieb beschéf-
tigt, kennt ihn freilich von Be-
ginn an aus dem Effeff und hat
~immer gut zugehort und hinge-
sehen®.

Das Briiderpaar hat das Unter-
nehmen offenbar dhnlich gut im
Griff wie zuvor der Vater. Be-
sucher staunen beim Rundgang
durch die Hallen {iber Entwick-
lung und Fertigung von Zukunft-
stechnologien. Mit Klingen-
burg-Technik konnte man bei
konsequenter Anwendung z.B.
den CO,-AusstoB in Deutschland

e

Umweltminister Remmel (2. v. r.) beim Rundgang durch eine Fertigungshalle,

begleitet von einem Mitarbeiter (1.). Kai und Arndt Klingenburg und der Tech-
nische Direktor Peter Brautigam (hinten) erldutern die Produktion.

jahrlich um neun Millionen Ton-
nen reduzieren, die Energie-
Ersparnis entspriche der Leis-
tung von zweieinhalb Atomkraft-
werken. Die unterschiedlichsten
Wirmeaustauscher - lieferbar
schon in Koffergrofle oder dem-
ndchst sogar mit Rotoren von
acht Metern Durchmesser —
kommen in der kleinen Woh-
nung, im Ein- oder Mehr-Fami-
lien-Haus ebenso zum Einsatz
wie in Fabrikhallen, in Luxus-
linern sowohl wie in Studios oder
Rechenzentren.

Um solch eine Vielfalt iiber-
haupt produzieren zu konnen,
entwickelt und stellt man in
Brauck die Fertigungs-Maschi-
nen selbst her, am Markt gibt es
sie nicht. Neue Produktlinien bis
zur Einsatzreife zu konzipieren
oder neue Werkstoffe zu erpro-
ben gehdren zum Alltag. Seit die-
sem Jahr ergidnzen Plattenwir-
metauscher aus Kunststoff das
Angebot, im Bereich Luftbe-
feuchter laufen Versuche, teures
Aluminium durch Kunststoffe
kostengiinstig zu ersetzen. Selbst
Verpackungen, seien sie aus
Pappe, Kunststoff oder Holz,
werden vor Ort fiir den Vertrieb
erstellt und versandfertig zuge-
schnitten, ehe die Produkte welt-
weit ausgeliefert werden.

Derzeit verfiigt das Unterneh-

men in Brauck iiber ein Gelidnde
von 73.000gm und nutzt in zwei
Werken 18.000 gm Hallen-
flichen. Allein in Gladbeck sind
in drei Fertigungen, in der Ent-
wicklungsabteilung und im Ver-
trieb inzwischen 240 Menschen
beschiftigt, darunter 13 Auszu-
bildende. Dazu
kommen die
Standorte  in
Polen, China
und den USA.
Rund 500000 €
will man in
diesem Jahr an
der Boystralle
investieren,
u.a. in neue
Produktions-
maschinen und
die  Uberda-
chung  einer
AuBenfliche.
Bereits 2009
und 2010 war
der  Standort
fir 2,5 Mio. €
um zwei Ferti-
gungshallen er-
weitert  wor-
den.

Vor der Be-
legschaft bilan-
zierte am Jah- .

resende  Geschiftsfithrer Kai
Klingenburg 2011 als ,sehr er-
folgreiches Jahr*., Die Firma
habe wieder einen neuen Um-
satzrekord aufgestellt, gegeniiber
2010 eine Steigerung von iiber
zehn Prozent erzielt. Aber auch
die Kosten seien zwangsliufig
gestiegen. Das laufende Jahr
lasse sich nur schwer einschiit-
zen. Die instabile Wirtschaft
lasse Investoren zdgern. Umso
wichtiger sei es fiir Unterneh-
men, auf Markttrends schnell
reagieren oder, noch besser,
Trends schon frith erkennen oder
gar selbst setzen” zu konnen.

. Hierzu haben wir die besten
Voraussetzungen®, so sein Blick
in eine positive Zukunft: ,,Unsere
eigene Maschinenbau- und Ent-
wicklungsabteilung ist in der
Branche einzigartig. Mit neuen
Produkten... und Verbesserungen



in thren Lackierereien.

Autokonzerne nutzen Klingenburg-Produkte

gen Investitionsaufwan-
des* zustiinden. Hans
Klingenburg damals im
Innovationszentrum
Wiesenbusch, in dem die
Braucker Prisentations-
rdume unterhalten: ,,Die
Sonnenenergie oder
auch die Windkraft
scheinen in der Offent-
lichkeit und besonders in
Berlin weit mehr Fiir-
sprecher zu haben als die
Wirmertickgewinnung.”
Diese finde sowohl auf
der Informationsplatt-
form des Umweltmini-
steriums als auch beim
Ministerium fiir Verkehr,
Bau und Stadtentwick-
lung praktisch nicht
statt. Die Wirmertickge-

an unserer Angebotspalette sind
wir gut aufgestellt“. Ebenso
werde in die Bearbeitung und Er-
schlieBung der Mirkte investiert.
,,Es ist klar, wir befinden uns im
Wandel, intern und extern. Dies
muss man positiv sehen, denn
wer nicht mit der Zeit geht, wird
zuriick bleiben®, gibt der Chef
die Marschroute vor. Und er
kniipft auch Hoffnungen an die
Energiewende, denn er sieht
einen groBen Wachstumsmarkt
in der Energie-Riickgewinnung.

Das beurteilt sein Bruder
Arndt dhnlich, verweist aber auf
ungiinstige Voraussetzungen der
Branche: nach wie vor fehlt ein
konsequentes Umdenken in Poli-
tik und Gesellschaft. Schon 2008
hatte Vater Klingenburg gegen-
iiber dem damaligen Bundesum-
weltminister Sigmar Gabriel in
einem Gesprich iiber Energie-
effizienz  geklagt, dass in
Deutschland nicht alle Techni-
ken die Aufmerksamkeit be-
kdmen, die ihnen aufgrund ,.der
hohen Effektivitit und des gerin-
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winnung friste hierzu-

lande trotz hoher Einspar-
potenziale weitestgehend ein
Mauerbliimchendasein.

Das hat sich bis dato offenbar
nicht grundsitzlich gedndert. Als
im Mirz diesen Jahres NRW-
Umweltminister Johannes Rem-
mel dem Weltmarktfiihrer im
Bereich Wirmetauscher eine
einstiindige Visite widmete, titel-
te die WAZ in ihrem Lokalteil:
'Minister staunt iiber Umwelt-
Produkte'. Kai und Arndt Klin-
genburg informierten damals den
Griinen-Politiker tiber das hohe
Energie- und CO,-Einsparpoten-
zial ihrer High-Tech-Produkte
und der Minister lobte das Enga-
gement des Unternehmens im
Umweltbereich. ,,Die beste
Wirme ist die, die man nicht
braucht”, befand Remmel. Doch
im Gesprich mit den Firmen-
chefs stimmte der Umweltmini-
ster Kai Klingenburg zu: Ener-
gieeffizienz, wozu die Ent-
wicklung und Produktion von
Wirmetauschern zahlt, sollte
einen deutlich hoéheren Stellen-

wert erhalten als derzeit. Ener-
gieriickgewinnung und damit
Energieeffizienz friste ein Schat-
tendasein, da sie im Gegensatz
zu erneuerbaren Energien nur
als ErsatzmalBnahme aufgefiihrt
werde, so Remmel.

Dem schlieBt sich auch Arndt
Klingenburg vorbehaltlos an und
hofft, dass die Angebote seiner
Branche kiinftig als gleichwerti-
ge Parallelmaflnahmen gesehen
und behandelt werden. Immerhin
zeichnete Gladbeck 2011 das
Unternehmen mit dem Umwelt-
preis der Stadt aus, fiir Beitrige
zum Umweltschutz dank zeit-
gemifler Technologien der
Wirme- und Energieriickgewin-
nung seit mehr als 30 Jahren'.

Die Briider Klingenburg blei-
ben trotz aller Expansionspline
bodenstindig: Mit dem Standort
Gladbeck sei man ,,sehr, sehr
zufrieden: Logistisch klasse,
super Mitarbeiter und ein gutes
Verhialtnis zur Stadt, so schwir-
men sie. Konsequent haben sie
Produktionsflichen und -kapa-
zititen erweitert, die Maschinen-
bauabteilung personell aufge-
stockt, weiter in den Maschinen-
park investiert. Sie gilt als ein
wichtiger  Erfolgsgarant der
Firma, da hier die eigenen Pro-
duktionsmaschinen gebaut wer-
den, stindig eingebunden in die
Produktentwicklung.

Das Unternehmen ist seit Jah-
ren auf Wachstumskurs — in letz-
ter Zeit legte es im Schnitt jahr-
lich um bis zu 10 % zu. Auch
2012 wird ein Plus von gut 8 %
angepeilt. 41 Mio. € Gesamtum-
satz werden erwartet, ,,Die Auf-
tragslage jedenfalls ist gut, Dop-
pelschichten derzeit keine Sel-
tenheit”, so Arndt Klingenburg.

Gliickauf!



